
Docieraj do klientów 
i zwiększaj przychody 
dzięki
Rozliczenie za sprzedaż.
Bez ryzyka.
Bez pośredników.

www.ads.wp.pl



Unikatowe 
rozwiązanie na rynku 

dające gwarantowany 
efekt sprzedażowy

Oferujące rozliczenie 
RoAS lub CPC

Proste 
w zarządzaniu

Czym jest WP Ads?
Samoobsługowe narzędzie, dzięki któremu wygenerujesz 

większą sprzedaż i odzyskasz utracone koszyki.





Bez pośredników.

Wyróżniki WP Ads

Samodzielne zarządzanie
kampaniami i analiza 
wyników

Dostęp do najskuteczniejszych 
produktów reklamowych 
(mailing, WP Sales Booster, 
prospecting branżowy)

Rozliczenie za sprzedaż.
Bez ryzyka.

Unikatowe rozwiązanie 
z gwarantowanym 
efektem RoAS

Algorytmy automatycznie
optymalizujące kampanie



Odzież 
i obuwie

Wyposażenie 
wnętrz

Artykuły 
RTV/AGD

Zdrowie
i uroda

Artykuły 
sportowe

Dla sklepów e-commerce z branż generujących 
ponad 60% sprzedaży online w Polsce (PwC).

Dla kogo?





Kampania Display WP Sales Booster



Kreacje WP Sales Booster

Dynamicznie budowana sekcja
produktowa

Logo



Działanie WP Sales Booster
versus Standard Display
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Analiza wiedzy
o użytkowniku

Przeliczenie jego 
scoringu
zakupowego

Predykcja konwersji
użytkownika

Podstawa działania
WP Sales Booster
| umiejętność dynamicznego

doboru grupy docelowej

| stawki zakupu powierzchni

| prezentacja odpowiednich
produktów w celu zwiększenia
prawdopodobieństwa
sprzedaży

Źródło: dane wewnętrzne WP.



Skuteczność WP Sales Booster

Źródło: dane wewnętrzne WP, przykładowe dane dla klienta z branży fashion, 05.2021

COS dla branży odzieżowej
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Skuteczność WP Sales Booster

Źródło: dane wewnętrzne WP, przykładowe dane dla klienta z branży home&decor,05.2021

COS dla branży wyposażenia wnętrz

10,43%

40,74% 39,80%

0%

5%

10%

15%

20%

25%

30%

35%

40%

45%

WP Display Google Display Facebook



85,00

90,00

95,00

100,00

105,00

110,00

115,00

Liczba klików

Kampania klienta
bezpośrednio w WPM

Kampania klienta przez
Google na powierzchni WPM
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Kampania klienta
bezpośrednio w WPM

Kampania klienta przez
Google na powierzchni WPM

Efektywność WP Sales Booster w kampaniach 
zasięgowych WP jest znacznie lepsza od 

kampanii realizowanych przez pośredników

Źródło: dane własne: 11.2020 r. Przykład dla kampanii z branży fashion.



| Kampania w oparciu 
o silnik rekomendacyjny
WP Sales Booster

| Realizacja 
z wykorzystaniem 
kreacji dynamicznych

| Rozliczenie za sprzedaż 
w modelu RoAS

| RoAS w przedziale 
od 100% do 1000%

Nazwa klientaNazwa klientaNazwa klienta

Kampanie Display (RoAS)



Targetowanie kampanii Prospecting

liczba zdefiniowanych grup widowni3200

liczba unikalnych użytkowników, dla których 
mamy  przypisany przynajmniej jeden profil60,5 mln

liczba profili predefiniowanych 150

dziennie danych generowanych przez 
same tylko mechanizmy reklamowe2 terabajty

Zainteresowania

Intencje

Reklama

E-commerce

Zaangażowanie

Socio-demografia

Geografia XY

Audience
Center
DMP

Retargeting

Cross-device



| Targetowanie dokładnie 
dopasowane do 
kategorii sklepu

| Segmenty budowane 
w oparciu o dane 
użytkowników serwisów 
Wirtualnej Polski

| Dopasowanie kreacji 
w oparciu o bestsellery* 
lub najchętniej klikane 
produkty

Targetowanie kampanii Prospecting

*Wymagana implementacja WP Pixel



Prospecting display

| Skuteczny sposób 
na dotarcie do nowych 
klientów

| Brak wymogu implementacji 
WP Pixel

| Stawki dopasowane do 
urządzeń desktop i mobile

| Dostęp do pełnego zasięgu 
inventory



21
mln

Realnych 
użytkowników serwisów

dostępnych bezpośrednio
dla kampanii display

Odsłon reklamowych 
miesięcznie

umożliwiających dotarcie 
ze spersonalizowaną 

kampanią

Użytkowników polskiego 
internetu

w bezpośrednim zasięgu 
kampanii

Display WP Ads 

3,3
mld

64
%

Źródło: Mediapanel, lipiec 2021 r.



Kampania Mailingowa (Retargeting)



Przykład Kreacji Mailingowej

Statyczny baner

Dynamicznie
budowana

sekcja
produktowa



7,2
mln

Realnych użytkowników
miesięcznie 

korzystających ze skrzynek 
pocztowych WP i o2

Wizyt miesięcznie
umożliwiających 

dostarczenie mailingu 
reklamowego

Wyższy współczynnik 
otwarć maila (OR) 

w porównaniu 
z kampaniami 

realizowanymi przez 
pośredników

Mailing WP Ads

1,2
mld

7
krotnie

Źródło: Zasięgi & wizyty: Mediapanel, lipiec 2021 r.; Open Rate: dane własne za 07.2021 r.



| Mailing retargetowany
w modelu CPC

| TG: view z ostatnich 30 
dni

| Realizacja 
z wykorzystaniem kreacji 
dynamicznych

| Wysyłka do 
użytkowników Poczty WP 
i o2

Kampania Mailingowa (Retargeting)



Zarządzanie wieloma sklepami

| Zarządzanie dowolną 
liczbą domen 
sklepowych w ramach 
konta

| Proste zarządzanie 
budżetem

| Wygodny i bezpieczny 
system nadawania 
uprawnień

| Zagregowana analityka 
kampanii w ramach 
konta



Elastyczny budżet 
i dynamiczne 
doładowanie

Dostęp do 
najskuteczniejszych 
narzędzi 
reklamowych

Kampania do 
założenia w kilka 
minut: szybko 
i w prosty sposób

Raporty 
umożliwiające 
śledzenie wyników 
kampanii 
i porównywanie ich 
skutecznościWsparcie przy 

zakładaniu kampanii 
i wpinaniu WP Pixela

Jeden feed
produktowy, 
wiele formatów, 
bez przygotowywania 
dedykowanych kreacji

Możliwość 
reagowania na wyniki 
kampanii dzięki 
dostępność 24/7

Bez pośredników

Dlaczego WP Ads?



PRZEWODNIK

LIVE STREAM



Kaloryczny ruch 
na stronie sklepu

Poprawna 
implementacja 
WP Pixela

Aktualny feed
produktowy

Warunki skutecznego retargetingu za 
pomocą WP Ads



Sesja Q&A



Dziękujemy

Marcin Czeczot
marcin.czeczot@grupawp.pl

Kacper Krzak
Kacper.krzak@grupawp.pl
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